Marktgeschehen

Solarthermische Standardpakete

Eine (hoffentlich) unvollstindige Ubersicht

von E. H. Langer

Der Zug ist in Bewegung gekommen. Immer schneller, wie es scheint.
Der Zug zum solarthermisch erzeugten Warmwasser. Das belegen schon
die statistischen Zahlen. Waren es zwischen 1982 und 1986 ganze
57.000 m2, so ist es seit 1994 Jahr fiir Jahr mehr als das dreieinhalbfa-
che, was in Deutschland an Kollektorflache installiert wird. Und doch
scheint gerade jetzt Unruhe in den Inlands-Solarmarkt zu kommen.

Eigentlich kénnte man im solaren
Warmemarkt ganz zufrieden sein.
Bescheinigen doch die entsprechen-
den Fachvereinigungen wie der
Deutsche Fachverband Solarenergie
DFS und die Europaische Solarindu-
strievereinigung ESIF in ihren Studi-
en und Prognosem dem solarthermi-
schen Markt in Deutschiand auch
weiterhin stabile, zweistellige Zu-
wachsraten. Und doch kommt in den
Inlandsmarkt deutliche Bewegung.
Waren es am Anfang die Solarenthu-
siasten aller Pragungen und spater
Vereinigungen unter dem Banner der
Gemeinnitzigkeit, denen die Markt-
ausweitung auf diesem Gebiet zu
langsam verlief, so sind es auf ein-
mal ganz andere Gruppen. Die In-
nungen der Heizungsbauer, die
Geldinstitute, die Landratséamter und
Kommunalverwaltungen nehmen in
vielen Regionen das Heft in die
Hand. Dabei taucht immer ofter ein
neues Schlagwort auf: Solarthermi-
sche Standardpakete.

So etwas lauft inzwischen schon
fast nach eingefahrenen Strukturen:
Landratsamter oder Kommunen bin-
deln die Aktivitaten von Handwerker-
innungen, Geldinstituten, Solarher-
stellern, Gro3handlern zu einer ge-
meinsamen Aktion.

Mégliche Ursachen

Erstmals wurde das Angebot sol-
cher Standardpakete in der Rottaler
Sonnenwende deutlich. Aber was
dort noch mihsam in vielen Diskus-
sionsveranstaltungen herausgearbei-
tet wurde, findet inzwischen vor allem
bei den Handwerkerinnungen und
Geldinstituten deutliche Resonanz.
Sicher haben dabei unter der Ge-
meinniitzigkeit laufenden Aktionen
wie das Phonix-Programm zur
Klarung der Sachlage beigetragen.
Nahmen doch gerade mit solchen
Programmen die Kollektorimporte
aus dem Ausland erheblich zu.

Sicher wirkte sich auch die im Hei-
zungsbau rucklaufige Auftragslage
gunstig auf diese Entwicklung aus.
Sie gab den Heizungsbauern den
Blick frei auf eine aus heutiger Sicht
langfristig positive Entwicklung im

10 SONNENENERGIE 4/96

Solarmarkt, die vorher oft zur Seite
geschoben wurde. Denn Tatigkeit im
Solarmarkt bedeutet fur die Hei-
zungsbauer Ausbildung in neuen,
bisher unbekannten Techniken, neue
Erfahrungen, die erst einmal gewon-
nen werden wollen. Dabei sind Stan-
dardpakete einerseits eine gunstige
Ausgangslésung, weil sich das Risi-
ko leichter beherrschen 1aBt. Die in-
stallation und letztendlich sogar die
Produktion der solarthermischen
Bausteine kann vereinfacht werden;
ein Faktor, der sich irgendwann be-
stimmt vorteilhaft in den Kalkulatio-
nen der Fachbetriebe und in den in-
vestitionskosten der Kunden bemerk-
bar macht.

Das Angebot )

Die nachfolgende Ubersicht stellt
bekannt gewordene Beispiele ohne
den Anspruch auf Vollstandigkeit zu-
sammen. Sie will den Verantwortli-
chen und den Initiatoren von solar-
thermischen Standardpaketen in an-
deren Regionen Informationen fur ei-
gene Uberlegungen vermitteln und
zum Erfahrungsaustausch anregen.

Fairerweise muf3 dabei festgehal-
ten werden, daB Phonix zuerst mit
Standardpaketen aufgetreten ist. Der
Unterschied in der gegenwartigen In-
tiative zeigt sich allerdings in einer
wesentlich breiteren Einbeziehung
markterfahrener Institutionen und in
einem bis in die Details Ubersichtli-
chen und damit berechenbareren
Angebot.

Vergleichbar sind die hier darge-
stellten Standardpakete am ehesten
mit dem Phonix-Standardpaket B,
das bei 6,9 m? Kollektorflacher mit
dem allerdings etwas gréBeren 400 |-
Speicher ausgestattet ist. Dafur er-
gibt sich ohne Montage und Lei-
tungsmaterialien ein Anlagenpreis
von 6.800 DM zuziigl. 150 Dm For-
derbetrag fiir Phonix. AuBerdem ist
anzunehmen, daB es sich hierbei,
weil nicht extra angegeben, um Net-
topreise, also ohne die noch zu zah-
lende MWST handelt. indachmonta-
gen werden bei Phonix, ebenso wie
bei den anderen Anbietern von Stan-
dardpaketen, mit einem Aufpreis be-

rechnet. In der Tabelle angegebene
Montagefestpreise bei Standardpa-
keten beziehen sich gewdhnlich auf
Neubauten.

Ansonsten moégen dabei Preisun-
terschiede in den verschiedenen Re-
gionen sowohi durch den Einsatz un-
terschiedlicher Bauelemente als
auch durch ein gewisses Lohn- und
Kostengefélle zwischen verschiede-
nen Gegenden bedingt sein. Es ist
aber zu vermuten, dafB3 der Einsatz
von Standardpaketen allmahlich zu
einer gewissen Okonomischen Ver-
einheitlichung fahrt.

Dort, wo die angebotenen Solarpa-
kete bisher nicht mit Kredit- oder Ra-
tenzahlungangeboten  regionaler
Banken und Sparkassen untersetzt
sind, hilft vermutlich immer die
50.000 Dacherinitiative der Deut-
schen Ausgleichsbank weiter. Denn
dieses Programm ist bundesweit
ausgelegt und fur die néchsten Jahre
mit ausreichenden Geldmitteln ver-
sehen. Hierbei konnen bis zu einem
Finanzierungsanteil von 100 % der
forderfahigen Investition zinsgunsti-
ge Kredite mit einer Laufzeit von tber
10 bis zu 20 Jahren gewahrt werden.
Dabei sind die ersten drei Jahre als
Freijahre vorgesehen.

Andere Wege?

Einen etwas anderen Weg gehen
die Stadtwerke Dusseldorf mit ihrem
Solarangebot. Hier wird kein standar-
disiertes Solapaket, sondern eher ei-
ne standardisierte Serviceleistung
angeboten. Man kimmert sich urr
die Beratung des Kunden durch ent:
sprechende Informationsangebote
Uberprift die fertiggestellte Anlage
auf ordnungsgemane Installation unc
zufriedenstellende Arbeitsweise unc
iiberweist dann den Forderbetrag del
Stadtwerke in Héhe von 250 DM/m
Kollektorflache. Gleichzeitig kanr
noch eine Forderung des Lande:
NRW in Anspruch genommen wer
den. Dadurch liegen die privaten Ko
sten fur eine 6 m2-Anlage, selbs
dann, wenn diese urspringlich ca
12.000 DM gekostet hatte, nur nocl
bei 7.800 DM.

Aber an diesem Beispiel wird be
reits deutlich, daB es bei einer Ange
bots-Standardisierung in den Ir
nungsbetrieben mit weniger offentl
chen Férdergeldern gehen konnte
Und das wiirde mit ziemlicher Sichel
heit eine Marktausweitung voranbrir
gen.
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Region Bezeichnung Bemerkungen Preis/DM
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Minchen Solarpaket 2/300 4 4 300 + - | ja 0 4.950
Solarpaket 3/400 6 | 400 + -1 ja 0 6.550
Solarpaket 4/500 8 | 500 + - | ja 0 7.950
Regensburg REWAG-Stand.Isg 6 | 300 + + |nein| O | Garantieleistung 10.900
Ulm / Neu-Uim Solarpaket A 6 | 300 + + | ja 0 9.800
Solarpaket B 8 | 450 + + | ja 0 11.600
Augsburg Standardpaket 5,72 | 300 + + | ja | 1.500 | Komplettpreis 6.490
(Rohbauphase)
zinsg. Dahrleh;
funfjahrig
Kehlheim Standardpaket 6 | 300 + + | ja | 1500 | Komplettpreis 6.500
Ratenprog.
60 x 122,— DM
Passau Standardpaket 6 | 300 + + | ja | 1.500 | Komplettpreis 6.000
Schwandort Solarpaket 1 46 | 300 + + | ja | 1500 | Komplettpreis 6.000
Nirnberg / Flrth Grundpaket 6 | 300 + - | ja 0 | Selbstmontage 6.750
Paket techn. Hilfe - - - - | ja 0 | Techn. Hilfe 350
[Bamberg; Bayreuth;
Coburg, Forchheim; Standardpakete noch in Teilnehmer an der
Hof; Kulmbach; Diskussfon Solarinitiative;
Kronach; Wunsiedel-Selb)

Prinzipiell kdnnte aber der, wie in
Muanchen, von Stadtwerken angebo-
tener Solarservice eine wertvolle Er-
ganzung zu Standardpaketen sein.
Lassen sich doch so manche Risiken
bei der Anlagenauslegung vermei-
den und die spatere Anlagenwartung
besser organisieren. SchlieBlich be-
findet sich diese Solarinitiative bei
den Innungen noch im Anfangsstadi-
um. Das verdeutlichen Gesprache
mit Innungsobermeistern. Hier spie-
fen der begriindete Wunsch nach in-
dividueller Anpassung von Solaranla-
gen an die Kundenbediirfnisse und
die oft sehr unterschiedlichen Bauge-
gebenheiten eine groB3e Rolle. Zum
anderen gibt es wirklich Bedingun-
gen, die bei Standardpaketen zu
beriicksichtigen sind. So scheinen fir
das rauhe Klima Oberfrankens
Réhrenkollektoren besser geeignet
als die ublichen Flachkollektoren.
Aber sie sind eben auch deutlich teu-
rer als letztere. Doch warum soll es in
solchen Regionen nicht ein Stan-
dardpaket geben, das diesen Beson-
derheiten Rechnung tragt?

Und — es gibt auch bei den In-
nungsbetrieben noch viel Skepsis
gegenlber Festpreisen fir die Mon-
tage. Da muB3 man sicherlich noch ei-
niges ausprobieren, um es am Ende
sowohl kundenfreundlich als auch far
den Handwerksbetrieb machbar zu

gestalten. Aber es gibt doch fir diese
Entwicklung in anderen Wirtschafts-
zweigen bereits Beispiele. Vergleicht
man mit der Bekleidungsindustrie
(warum eigentlich nicht?), so zeigt
sich, daf3 nur mit dem standardisier-
ten Angebot von der ,Stange“ lber
die Vereinheitlichung technologischer
Prozesse das notwendige Preisgefal-

le fur ein breites Angebot und den
Gberquellenden Konsum maoglich
wurde. Deshalb soliten die Bemithun-
gen um die Standardpakete als eine
Mdéglichkeit der Markterweiterung un-
beirrt wertergehen, mit den noétigen
Erprobungen und notfalls mit einer
~Anderungsschneiderei der Hei-
zungsbauer.

Das Elektrizitiitswerk im Dach!

Die Zukunft der Sonnenenergie: Der Solar-Dach-Ziegel von Newtec!

Dieses Gberzevgende Konzept ermiglicht die unkomplizierte Inegration von

Solarzellen sowohl in bestehende Schriigdiicher als auch in Neubauten. Dabei

erfillt der Solor-Dach-Ziegel die Dichtfunktion wie normale Dachziegel.

Der Montageoufwand wird auf ein absolutes Minimum reduziert, denn ohne e

spezielle, bauliche Massnahmen kann der Solar-Dach-Ziegel auf die her- W

kémmliche Lattung verlegt werden.

gelungene Solar-Dach-Ziege! vereinig? sich problemlos mit jedem
architektonischen Design.

Rufen Sie uns an und verlangen Sie unsere
Dokumentation.
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terra solar FachgroBhande! Energietechnik GmbH
Bouchéstrafle 12, 12435 Berlin
Tel. (030) 214 89 720, Fax {030) 213 53 69

Ausserdem ergeben sich viele gestalterische Maglichkeiten - der dsthefisch

Dorfmiiller_Solarantagen GmbH
Gottlieh-Daimler-Strafle 15, 71394 Kernen (Rommelshausen)
Tel. (07151) 949 05 20, Fax (07151) 949 05 40
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